
Das	Saint-Gobain	Isolierglas-Center	mit	seinen	drei	Standorten
(Augustdorf,	Bamberg,	Uhsmannsdorf)	und	einem	Verkaufsbüro
in	Cottbus	zeichnet	sich	durch	qualitativ	hochwertige	Produkte,
erstklassigen	Service	und	Kompetenzstärke	rund	um	das	Thema
Isolierglas	aus.	Diese	Präsenz	und	Stärke	macht	uns	zu	einem
innovativen	und	zuverlässigen	Partner	für	Marken-Isolierglas	im
Fenstermarkt.	Mit	mehr	als	400	Mitarbeitern	produziert	und
vermarktet	das	Saint-Gobain	Isolierglas-Center	mehr	als	1,6	Mio
m²	Isolierglas	pro	Jahr.

Den	Erfolg	unseres	Unternehmens	verdanken	wir	in	erster	Linie	dem	hohen
persönlichen	Engagement,	den	innovativen	Ideen	und	der	fachlichen	Kompetenz
unserer	Mitarbeiter/innen.
Um	den	Erfolgskurs	weiter	auszubauen	suchen	wir	für	unseren	Standort	in
Augustdorf	ab	sofort	einen

Mitarbeiter	(m/w/d)	Vertriebsinnendienst
Bevorzugt	Vollzeit	/	Teilzeit	möglich	/	unbefristet

Ihre	Aufgaben:

Ihr	Profil:

Wir	bieten:

Wenn	Sie	sich	den	Herausforderungen	der	Zukunft	gemeinsam	mit	uns	stellen
wollen,	freuen	wir	uns	auf	Ihre	Bewerbung	unter	augustdorf.personal@saint-
gobain.com

Willkommen	bei	Saint-Gobain

"MAKING	THE	WORLD	A	BETTER
HOME"	–	das	ist	unser	Purpose.	Wir

entwickeln,	produzieren	und	vertreiben
mit	unserem	breiten	Markenportfolio	in

einem	kontinuierlichen
Innovationsprozess	Materialien	und

Lösungen	für	den	Bausektor	und
verschiedene	Industriemärkte.	Als
globaler	Top	Employer	mit	knapp

170.000	Mitarbeiter*innen	in	über	70
Ländern	weltweit	vereinen	wir
Nachhaltigkeit	und	Leistung.

Saint-Gobain	Glassolutions
Augustdorf	GmbH
Marina	Schrenker
Personalleiterin

Tel:	+	49173	1659517
Email:	Augustdorf.Personal@saint-

gobain.com
www.isolierlgascenter.de

Beratung	und	Betreuung	unserer	Kunden
Termingerechte	Bearbeitung	von	Anfragen	und	Bestellungen
Durchführung	aller	mit	der	Auftragsabwicklung	zusammenhängenden	Arbeiten
unter	Einsatz	des	ERP-Systems
Koordination	der	Auftragsabwicklung	mit	allen	entsprechenden
Fachabteilungen
Bearbeitung	von	Reklamationen	sowie	die	Überwachung	von	erforderlichen
und	vorbeugenden	Maßnahmen
Die	Durchführung	weiterer	administrativer	Aufgaben

Eine	abgeschlossene	kaufmännische	Berufsausbildung,	idealerweise	als
Kaufmann	im	Groß-	und	Außenhandel	oder	Industriekaufmann
Wünschenswert	ist	Berufserfahrung	im	aktiven	Telefonverkauf	bzw.	in	einer
vergleichbaren	Aufgabe
Eine	kunden-	und	serviceorientierte	Arbeitsweise
Sehr	gute	kommunikative	Fähigkeiten
Fundierte	Kenntnisse	in	der	Anwendung	von	MS-Office
Teamfähigkeit,	Engagement	und	Zuverlässigkeit
Gute	Deutschkenntnisse	in	Wort	und	Schrift

Herausfordernde,	interessante	und	abwechslungsreiche	Tätigkeit	bei	einem
mittelständischen	Traditionsunternehmen	im	Konzernverbund
Ein	dynamisches	und	innovatives	Umfeld
Förderung	der	fachlichen	und	persönlichen	Entwicklung
Kollegiale	Arbeitsatmosphäre
Und	vieles	mehr...

http://www.glassolutions.de/

